
         

授業科目名 
起業の実際と理論 ～アントレプレナーシップの養成～（アクティブ・ラーニング科目） 

Practice and Theory of Entrepreneurship（Active learning subject） 

開講時期 後期 曜日 月曜日 時限 9-10時限 時間割コード G870800 

開講学部等 基盤教育 科目等履修生の受入 受入可 

科目区分 基盤キャリア教育科目 単位数 2 授業形態 講義 

担当教員名 吉野清史       （連絡教員  末廣啓子  ）                

電話 028-632-2443 e-mail u2305@city.utsunomiya.tochigi.jp 

オフィスアワー 授業終了後対応 

【授業の内容】 

ベンチャー企業の事例や，実際の起業家との対話を通じ，「起業」という社会活動について学習し，これからの若者に必
要とされる資質や起業家精神（アントレプレナーシップ）を養う。また，実際に自らのビジネスアイデアを考え，他者にプ
レゼンテーションすることで，企画・提案の楽しさを体験するとともに，ビジネスに必要な基礎的なスキルを習得する。 

【授業の到達目標】 

起業家精神（アントレプレナーシップ）を養うとともに，基本的なビジネス知識の習得とアイデアを実現していく道筋を
理解する。ビジネスやNPOなどの「起業」を志すだけでなく，今後の社会生活の中で必要とされる柔軟な発想力やそれを実
現する力を養うことを目指し，就職先でも活躍できる力を育成する。 

【学習・教育目標との関連】 

変化する社会の中で未来を切り開く知力と行動力を持ち，社会的・職業的に自立して新しい時代に自分らしく活躍するた

めに必要な，基盤となる姿勢と能力を育成する場を提供する。 

 

【授業の具体的な進め方】 

配布資料に基づく講義，外部講師との対話，ビジネスプラン作成演習・発表 

 

【授業計画】 

第1回 担当教授によるはじめの挨拶，講義ガイダンス 

第2回 起業入門 ～会社とは，事業とは，起業とは何か～ 

第3回 起業におけるコンセプトづくり【ゲスト講師による講演①】県内の著名な経営者を予定 

第4回 顧客設定，マーケティング  【ゲスト講師による講演②】 

第5回 ビジネスアイデア作成 

第6回 会計・取引，資金調達    【ゲスト講師による講演③】 

第7回 プレゼンテーション，営業  【ゲスト講師による講演④】 

第8回 ビジネスアイデア発表 ※簡単なアイデアを提案・発表してもらいます 

第9回 チームマネジメント     【ゲスト講師による講演⑤】県内の著名な経営者を予定 

第10回 アイデアブラッシュアップのコツ 

第11回 先輩起業家に学ぶ①＆グループワーク 

第12回 先輩起業家に学ぶ②＆グループワーク 

第13回 先輩起業家に学ぶ③＆グループワーク 

第14回 ビジネスプラン発表会（決勝） ※グループワークを通じて作成したプランを発表してもらいます 

第15回 審査結果発表・交流会（各回ゲスト講師，先輩起業家との交流の場を提供します） 

※一部，講義内容や順番に変更の可能性有り 

 

【教科書・参考書・教材等】 

教科書は使用しない予定。講義毎に適宜資料を配布します。 

【成績評価】 

出席状況，講義・演習への取り組み姿勢を評価（５０％），講義で指示されるレポートの提出（５０％） 

【学習上の助言】 

授業では，ビジネスプランの作成を通じ，自らベンチャー起業家の疑似体験をしていただきます。 

講義への参加にあたっては，実社会を広い視野で観察するよう心がけ，世の中の不都合や，こんなモノ・サービスがあると
面白い，といった自分なりの「思いつき」を探しておいてください。 


